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EXFKESS

DESCRIPCION

DX-EXPRESS NUBLE es un programa para emprendedores de las 3 provincias
de Nuble, con el fin de equilibrar las oportunidades y habilidades de empren-
dimiento a nivel territorial, al mismo tiempo que se aplica el método
DX-Express de aceleramiento de procesos de transformacion digital. Utilizare-
mos una plataforma e-learning con cursos de digitalizacion y tecnologia,
mentorias para la creacién de un plan de trabajo y finalmente un pitch.

3 JORNADAS FORMATIVAS PRESENCIALES

9 CURSOS METODOLOGICOS
PLATAFORMA E-LEARNING
8 CURSOS TECNICOS
MENTORIAS
PITCH DAY

CERTIFICACION




ESTRUCTURA DX-EXPRESS

El programa DX-Express se estructura bajo los siguientes pasos:

DIAGNOSTICOS INICIALES PLANES DE TRABAJO

Diagnostico de Transformacion Digital
Diagnéstico Técnico/Comercial UMANOZ

Desarrollo de planes.

PITCH DAY
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CERTIFICACION

Diplomado en Transformacién Digital.

E:m'ibrendedoﬂ'ais: “ ndedores de la Regién del Nuble,

| “que cuenten con un emprendimiento y estén en bisqueda
de digitalizarse u optimizar sus recursos gracias a la trans-

formacion digital.

A QUIEN ESTA DIRIGIDO?



. CURSOS PRESENCIALES

01 - METODOLOGIA PROPOS-IT

PROPOSITO DE VIDA
PROPOSITO EMPRESARIAL
PROYECTO DE VIDA

El objetivo de este mddulo es trabajar la metodologia “Propos-It: Propdsito de Vida & Propdsito
Empresarial”, un método creado por Origo Lab para el desarrollo de estas declaraciones. Fue creado
el afio 2020 y posee un libro donde se detallan los pasos a seguir. En esta jornada se trabajara con el
Dodecaedro de Propos-it y una serie de herramientas y paneles para la construccion del propdsito
tanto personal como del emprendimiento.

02 - METODOLOGIA KONKORD
TRABAJO COLABORATIVO

Konkord es un método para desarrollar proyectos innovadores mediante trabajo colaborativo y
cohesiéon de equipos, determinando 16 valores como pilares del proceso creativo y de la optimizacion
de actividades y resultados manifestada en un panel estratégico.

03 - DESIGN THINKING
CcOMO DISENAR Y VALIDAR TECNICAMENTE UN PRODUCTO O UN SERVICIO

En este mdédulo conoceremos la metodologia Design Thinking, la cual se ha convertido en una de las
metodologias mas usadas para identificar y descubrir las necesidades de las personas orientandose a
la generacion de soluciones. Se divide en 5 etapas, a las que se puede volver de forma iteractiva. Pero
por las que siempre ha de pasarse al menos una vez. Una de las caracteristicas mas importantes de esta
herramienta es que estd plenamente orientada al usuario. Por eso, los productos y servicios generados
de forma adecuada a través del Design Thinking aportan valor a las personas.

04 - TALLER CANVAS

MODELO DE NEGOCIOS CANVAS - PROPUESTA DE VALOR

El Modelo Canvas es una herramienta muy interesante, que se dio a conocer gracias al libro
“Generacion de modelos de negocio” (Business Model Generation) escrito por Alex Osterwalder e Yves
Pigneur.

Con esta metodologia podemos profundizar en el alma de un negocio. Este método aporta a la
generacion de un modelo de negocios que puede ser visualizado en un solo plano de manera sencilla y
comprendiendo 9 bloques criticos para su desarrollo: Aliados Claves, Segmentos de Clientes, Canales,
Estructura de Costos, Actividades Claves, Flujo de Ingresos, Relacién con el Cliente, Recursos Claves y
Propuesta de Valor, los que en conjunto permiten reducir la brecha de incertidumbre y conocer a fondo
aspectos criticos del negocio.




. CURSOS PRESENCIALES

05 - CUSTOMER DEVELOPMENT
VALIDACION COMERCIAL

Lo que busca el emprendedor es evitar crear un producto que no encaje en las necesidades e intereses
del cliente y, en su lugar, experimenta hasta detectar qué es lo que realmente necesitan los consumi-
dores. De esto precisamente se trata el Customer Development, una metodologia para conocer tu
mercado real disminuyendo el margen de error al crear tu empresa.

06 - STORYTELLING
PITCH Y RELATOS INNOVADORES

En esta jornada conoceremos el storytelling como el arte de contar una historia. La creacidn y aprove-
chamiento de una atmdsfera magica a través del relato. En marketing esta metodologia es una técnica que
permite conectar a la marca con tus usuarios a través de un mensaje que se transmitird a través de una
historia con personajes y una trama.

07 - RUTTA
PITCH Y RELATOS INNOVADORES

RUTTA es una metodologia, creada por Origo Lab, para el desarrollo de un pitch efectivo a la hora de
levantar capital publico y privado, considerando 15 bloques que conforman una presentacidn de alto nivel
de tu proyecto social y/o de negocio.

08 - POWER PITCH METHOD
PITCH Y RELATOS INNOVADORES

Puedes tener una buena propuesta de valor pero quizas tus clientes no la entienden. Con esta metodologia
construirds relatos comerciales simples y potentes. Si quiere elevar exponencialmente las posibilidades de
cierres de negocios, esta metodologia te presenta un método breve y efectivo, un camino para mejorar la
narrativa o Pitch de tus ofertas y hacer frente a distintos clientes e interlocutores.

09 - METODOLOGIA DX-EXPRESS
TRANSFORMACION DIGITAL

Esta metodologda permite elaborar e implementar estrategias de adopcién de herramientas digitales
mediante planes de trabajo, los cuales en su proceso deben tener el apoyo de mentorias personalizadas y
enfocadas en el desarrollo individual de la startup en materia de DX.

DX-Express apunta a la rapida implementacion de la transformacién digital en proyectos, empresas y
startups, y que se realiza entre el mentor asignado por Origo Lab y el equipo emprendedor. Para tales fines,
la metodologia se sustenta en 5 dimensiones: Estado Actual v/s Estado Deseado, Plan DX-Express, Plan de
Accién, Start Now y Mediciones.




. CONTENIDOS MODULOS ASINCRONICOS

MARKETING Y REDES SOCIALES
PLATAFORMA E-LEARNING ASINCRONICO

ESTRATEGIAS DIGITALES Y ESTRATEGIAS DE NEGOCIOS
FOCO EN EL CLIENTE DIGITAL

REDES SOCIALES EN NEGOCIOS DIGITALES
FORMALIZACION EMPRESARIAL

Formacién en materia de marketing y redes sociales, entregando estrategias y técnicas para la efectivi-
dad comunicacional y de venta.

TRANSFORMACION DIGITAL Y DIGITALIZACION

PLATAFORMA E-LEARNING ASINCRONICO

DIGITALIZACION DE PROCESOS

BASE DE DATOS DE CLIENTES

DX EXPRESS

MODELOS DE NEGOCIOS DIGITALES

BIG DATA, CIBERSEGURIDAD E INTELIGENCIA ARTIFICIAL

Se espera que las y los participantes accedan a conocimiento técnico para transformar digitalmente sus
emprendimientos.

Una vez terminado el programa formativo cada emprendedor o emprendedora
podra trabajar de forma personlizada con uno de nuestros mentores bajo

la metodologia DX-EXPRESS.




RELATORES

Publicista de la Universidad de Santiago de
Chile, Magister en Desarrollo Curricular y
Proyectos Educativos. Coach Neurolingiisti-
co certificado por HCN World. Diplomado
en Metodologias Agiles, Mentor Certificado
por Imagine Lab y Universidad Adolfo
Ibafiez, Scrum Foundation Certificate,
Scrum Master Professional Certificate.

CARO SAAVEDRA

Profesional de la Educacién. Magister
C/M  Orientacién  Educacional vy
Vocacional, Pos titulada en Formu-

lacion y Gestion de Proyectos; Diplom-
ada en Metodologias Agiles; Diploma-
da en Emprendimiento Avanzado,
Certificada Scrum Master Profession-
al, Agile Coach, Kanban, Design
Thinking; Certificada en Disefio
Universal De Aprendizaje; Certificada
en Marketing Emocional.

Profesor con 10 afios de experiencia
en el desarrollo de emprendimientos e
innovacion desde entidades publicas y
privadas. En la actualidad consultor de
empresas y CEO de OBSLATAM,
empresa que busca fomentar el
emprendimiento Chileno mediante el
levantamiento de capital y la interna-
cionalizacion de los mismos mediante
alianzas en distintos polos de empren-
dimiento.

ALVARO HIDALGO

DAFNE PAIVA

Ingeniero Comercial y Periodista, MBA en
Comunicaciones y Marketing Estratégico,
Magister en Innovacién Tecnoldgica vy
Emprendimiento (MITE), Diplomado en
Planificacion Estratégica, Diplomado en
Convivencia Escolar y Desarrollo Socioemo-
cional, Diplomado en Gestion de Empresas.
k. | Mentor Certificado por Imagine Lab vy

: - Universidad Adolfo Ibafiez, Relator Certifi-
cado de Power Pitch Method.

SHARIF LAIBE

Profesional Senior, Ingeniero Comercial
con Magister. Coach experto en equipos
y profesionales para el desarrollo de
competencias y cumplimiento de metas,
asi como en el disefio y desarrollo de
capacitaciones vy relatorias. Experto
asesorando a emprendedores en el
inicio, puesta en marcha y procesos de
reinvencion.

DIEGO PINTO

Mentor acreditado por la red de mentoring
de Espafia y la incubadora de negocios 3iE,
Magister en innovacién y emprendimiento
tecnolégico de la Universidad Federico
Santa Maria, facilitador de metodologias de
innovacion como Design Thinking, LEGO
Serious Play ® y Power Pitch Method ®, con
mas de 10 afios de experiencia en asesorias,
mentorias, relatorias, formulaciéon de
proyectos y fortalecimiento de Startups.

ALVARO GOMEZ




CERTIFICADO

Al completar con éxito este programa los participantes recibiran un certificado
por haber cursado el Programa Formativo de DX-EXPRESS conducente al Diplo-
mado de Transformacion Digital.

DIPLOMA
e}

Se otorga el presente Diploma a:

Marco {Intonio Orellana Gonzdlez

Por haber aprobado el DIPLOMADO DE TRANSFORMACION DIGITAL
Metodologia DX-EXPRESS

Chillan, 12 de septiembre del afio 2023
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Carolina Saavedra Cafias Yuseff Sharif Laibe

Directora Ejecutiva Origo Lab I e I Coordinador Académico ITEC
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